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Moleskine ist eine Lifestyle-Marke mit globaler Reichweite. Sie steht fiir Kultur, Reisen, Erfahrungen und Kreativitat sowie Individualitat.
Als Erbe und Nachfolger des legendaren Notizbuchs ist Moleskine heute in Gber 110 Landern mit einer ganzen Familie an Notizblichern,
Kalendern, Notizheften sowie Schreibgeraten, Reisetools und Applikationen im Markt vertreten. Mit Giber 450 Mitarbeitern weltweit und
einer dynamischen Wachstumsstrategie suchen wir fiir die Vertriebsgesellschaft in Kéln zum nachstmdglichen Zeitpunkt einen:

Trade Marketing Specialist mw -
Nordrhein-Westfalen

Die Aufgabe:

In dieser Position sind Sie verantwortlich fiir die Entwicklung und Umsetzung von Trade-Marketing-Manahmen im Bereich Key-
Retailer fiir Deutschland, Osterreich und die Schweiz. Sie berichten an die Geschéftsfiihrerin in KéIn sowie fachlich an den Trade
Marketing Manager in Mailand. Zu Ihren Hauptaufgaben gehéren im Einzelnen:

e Konzeption von verkaufsfordernden Mainahmen und deren Umsetzung in Zusammenarbeit mit dem lokalen Vertriebsteam

o Datenanalyse, Produktpositionierung und Sortimentsgestaltung basierend auf ,sell in/sell out* und andere Schliisselindikatoren

o Verfolgung kommerzieller Trends und Wettbewerbsbeobachtung

e Unterstiitzung des Sales Department in der Entwicklung geeigneter Malnahmen fiir bestehende Produkte und
Neuprodukteinfiihrungen

o direkte Kommunikation und Aktivititenumsetzung mit den Handlern sowie mit den Einkaufs- und Marketingabteilungen der
GroRkunden

e Mitarbeit an der europaischen Strategieentwicklung zu Shop-Visualisierung, Merchandising, VKF-Aktivitaten, Broschiiren, Events
und Website Content

e Entwicklung von Warenprasentationssystemen

o Trade-Marketing-Budgetverwaltung und -Controlling

Die Anforderungen:

e marketingspezifische Ausbildung oder Studium

o mehrjéhrige nachweisbare Berufserfahrung im Bereich Trade Marketing, vorzugsweise im Segment FMCG

e ausgepragtes analytisches Verstandnis

e Kommunikationsfahigkeit und Kreativitat

e sehr gute Koordinations- und Organisationfahigkeiten

e gute Anwendungskenntnisse in Word, Excel und PowerPoint

o Best Practice Exchange

o Reisebereitschaft (Headquarter, Kunden, Handler und Messen)

e Deutsch auf muttersprachlichem Niveau und flieBende Englischkenntnisse, gerne auch ltalienisch oder Franzdsisch

Die Leistungen:

Moleskine bietet Ihnen ein vielseitiges und verantwortungsvolles Aufgabenfeld in einem innovativen und erfolgreichen Umfeld sowie ein
leistungsgerechtes Einkommen und moderne Arbeitsmittel. Teamgeist, schlanke Hierarchien und kurze Entscheidungswege sind fiir
Moleskine ebenso selbstverstandlich.

Nehmen Sie teil an diesem Erfolg und senden Sie lhre aussagekréaftigen Bewerbungsunterlagen — Anschreiben,
Lebenslauf/Tatigkeitsprofil inklusive Gehaltsvorstellung und friihestmdglichem Eintrittstermin — gern auch per E-Mail < 3MB mit der
Kennziffer ID-TMP 2912 an die:

Herrn Klaus P. Knops Fon 02166 127176-0
kmC nrw Fontanestrale 21 Mail bewerbung@kmc-nrw.de

Unterneh mengbemtung 41189 Monchengladbach www.kme-nrw.de
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